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Важливою властивістю господарської діяльності підприємств є її 

ризикованість [1]. Це зумовлює необхідність вимірювання рівня економічного 
ризику функціонування підприємств [2] та розроблення організаційно-економічних 
заходів, спрямованих на управління цим ризиком [3, 4]. Особливо високим є рівень 
ризикованості інвестиційної діяльності компаній [5], що необхідно враховувати, 
зокрема, і при оцінюванні їхніх інвестиційних [6–10] та інноваційних можливостей 
[11, 12]. 

Управління ризиком діяльності фірм потребує, серед іншого, покращення 
використання наявних у підприємств обсягів економічних ресурсів, до яких належать 
матеріальні [13, 14], технічні [15], фінансові [16] та інші ресурси. Таке покращення, 
своєю чергою, дає можливість підвищити ступінь реалізації виробничих та збутових 
можливостей підприємств [17–19], а також їхнього фінансового потенціалу [20–23]. 
Зокрема, важливим напрямом зниження ризику діяльності підприємств є 
раціоналізація обсягів та структури їх фінансових ресурсів, що є запорукою 
покращення фінансової стійкості компаній [24–26]. 

Розгляд короткострокових аспектів фінансової стійкості підприємств варто 
здійснювати у контексті оцінювання рівня їх платоспроможності, тобто здатності 
компаній у повному обсязі та своєчасно виконувати свої короткострокові боргові 
зобов’язання. Зазначене оцінювання повинно базуватися на таких головних 
положеннях: 

1) необхідно оцінювати величину усіх видів наявних у підприємств активів та 
зобов’язань короткострокового характеру; 

2) потрібною є диференціація зазначених активів за ступенем їхньої ліквідності. 
Одним з можливих підходів до такої диференціації є поділ активів та пасивів 
підприємств на групи за сподіваною тривалістю часу між даним (теперішнім) 
моментом часу й моментом їхнього перетворення у грошові засоби. При цьому 
зазначена тривалість повинна вимірюватися у днях, що дає змогу виділити рівні між 
собою часові проміжки часу (наприклад від 0 до 10 днів, від 10 днів до 20 днів і т. д.), 
кожен з яких відповідатиме певній групі активів та зобов’язань суб’єктів 
підприємництва за ступенем ліквідності цих активів та зобов’язань; 

3) оцінювання платоспроможності підприємств повинно здійснюватися як в 
абсолютному, так і у відносному виразі. У першому випадку результат оцінювання 
вимірюватиметься у грошових одиницях, а у другому – не матиме одиниці 
вимірювання; 
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4) доцільно оцінювати наявні у підприємств можливості щодо підвищення  
рівня їхньої платоспроможності. Таке оцінювання повинно відбуватися шляхом 
визначення резервів підвищення абсолютної та відносної величин 
платоспроможності підприємств на засадах проведення відповідних організаційно-
економічних заходів. 

З урахуванням викладеного вище процес оцінювання платоспроможності 
підприємства повинен передбачати здійснення такої послідовності дій: 1) збір 
необхідної інформації для проведення оцінювання (насамперед, відомостей про 
склад активів та зобов’язань підприємства); 2) побудова шкали диференціації активів 
та пасивів суб’єкта господарювання за сподіваною тривалістю часу між даним 
(теперішнім) моментом часу й моментом їхнього перетворення у грошові засоби;  
3) поділ активів та пасивів підприємств на групи згідно обраної шкали, визначення 
загальної величини активів та пасивів у кожній групі в грошовому виразі;  
4) сумування величини активів та пасивів за групами у порядку зростання тривалості 
часу між даним (теперішнім) моментом часу й моментом їхнього перетворення у 
грошові засоби; 5) розрахунок різниці між величиною активів та пасивів, обчислених 
зростаючим підсумком, за кожною їх групою; 6) визначення найменшої з обчислених 
різниць та обчислення відношення величини цієї різниці до величини активів 
підприємства, обчислених зростаючим підсумком, у відповідній їх групі. Тоді 
платоспроможність підприємства буде задовільною, якщо результати розрахунків, 
отриманих на шостому етапі описаної послідовності дій, будуть додатними. 
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