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Провадження господарської діяльності потребує наявності різних видів ресурсів 

[1, 2], які можуть бути поділеними на виробничі, фінансові та інформаційні [3–5]. 
Зокрема щодо фінансових ресурсів, то вони необхідні для набуття інших видів 
економічних ресурсів [6–9] та, відповідно, досягнення поставлених підприємствами 
стратегічних цілей діяльності [10–13], зокрема підвищення величини їх ринкової 
вартості [14, 15]. Водночас, залучення підприємствами фінансових ресурсів може 
бути ускладнено високим рівнем ризикованості господарської діяльності [16–19], а 
також дією інших чинників, що визначають величину фінансового потенціалу фірм 
[20–23]. До таких чинників варто віднести і фінансову стійкість підприємств [24–26]. 
Тому діагностування цієї стійкості є важливою передумовою розроблення 
обґрунтованої стратегії формування фінансового потенціалу економічних суб’єктів. 

Діагностування фінансової стійкості підприємства повинно відображатися, 
зокрема, у віднесенні його до певного класу підприємств залежно від значень 
показника (показників), що характеризує рівень цієї стійкості. Тому для виконання 
процедури діагностування фінансової стійкості підприємства потрібно, насамперед, 
виконати такі дії: 

1) обрати показник або групу показників, за допомогою яких можливо 
достатньо повно охарактеризувати наявний рівень фінансової стійкості 
досліджуваного суб’єкта господарювання; 

2) визначити мінімально припустиму величину цього показника (показників), 
за якої рівень фінансової стійкості підприємства слід вважати добрим (високим); 

3) для значень обраного показника (показників) фінансової стійкості 
підприємств, що є меншими за мінімально припустимий його рівень, побудувати 
певну шкалу, розбивши ці значення на інтервали. Залежно від того, у який інтервал 
потраплятиме значення показника (показників) фінансової стійкості підприємств, її 
рівень буде мати відповідну якісну характеристику. Наприклад, може 
застосовуватися така якісна градація цього рівня: «помірний», «недостатній», 
«низький», «дуже низький», «кризовий»; 

4) у разі, якщо рівень фінансової стійкості підприємства не виявився високим, 
з’ясувати причини цього явища та розробити заходи щодо його подолання. При 
цьому градацію рівня фінансової стійкості суб’єктів господарювання можливо 
здійснити, прив’язавши її безпосередньо до відповідних видів заходів з підвищення 
цього рівня, тобто без проведення попереднього розбиття значень його показника 
(показників) на інтервали. 

Зокрема, можливо здійснити таку якісну градацію рівня фінансової стійкості 
підприємств: високий (реалізація заходів не потрібна); помірний (забезпечення 
високого рівня фінансової стійкості можна досягти завдяки продажу зайвого майна 
підприємства з одночасним скороченням його позикового капіталу); недостатній 
(забезпечення високого рівня фінансової стійкості можна досягти завдяки 
пришвидшенню оборотності обігових коштів підприємства з одночасним 
скороченням його позикового капіталу); недостатній (забезпечення високого рівня 
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фінансової стійкості можна досягти завдяки заміщенню короткострокових позик 
підприємства довгостроковими); низький (забезпечення високого рівня фінансової 
стійкості можна досягти завдяки заміщенню короткострокових позик підприємства 
довгостроковими); дуже низький (забезпечення високого рівня фінансової стійкості 
можна досягти завдяки заміщенню позикового капіталу підприємства його власним 
капіталом); кризовий (жоден засіб не забезпечить досягнення високого рівня 
фінансової стійкості підприємства). 

З метою апробації запропонованого підходу до діагностування фінансової 
стійкості суб’єктів господарювання було утворено вибірку з 42 підприємств 
агропромислового комплексу економіки, що розташовані у західному регіоні України. 
Проведене дослідження показало, що найбільша кількість підприємств може 
забезпечити належний рівень своєї фінансової стійкості за рахунок пришвидшення 
обороту їх обігових коштів з одночасним скороченням позикового капіталу. Отже, 
наявний рівень фінансової стійкості таких підприємств є недостатнім. При цьому біля 
15% досліджуваних сільськогосподарських та переробних підприємств 
характеризувалися кризовим рівнем фінансової стійкості, оскільки жоден із 
розглянутих заходів не забезпечить досягнення високого значення рівня фінансової 
стійкості цих суб’єктів господарювання. 
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